
企业上市股权众筹计划书编写方案  
 

根据国内股权众筹网站目前对创业融资项目的普遍要

求，一份股权众筹项目商业计划书应满足以下基本要求。  

1、确保通篇文字表达通顺、简洁、正式，无错别字，

格式美观; 

2、项目名称简洁易懂，指明要点 ; 

3、企业项目简介。  

至少应包括以下内容：  

(1)说明团队目前的创业状态，比如是全职创业还是在

职或在校，有没有固定办公地点，团队是否搭建齐全，发不

发工资，准备何时成立公司等。如果已成立，介绍企业全称、

注册资本、成立时间、办公地点、主营业务、发展情况、已

有成果等。 

(2)目前创始人是否全职创业，如果不是准备何时全职 ?

是否只有这一个创业项目，如果不是还有其他哪些项目 ? 

(3)主营产品或服务的介绍，需说明清楚解决了什么市

场需求，其技术原理、应用流程和场景是怎样等 ? 

(4)介绍本次融资的具体用途。  

4、项目图片和项目视频地址：  

项目图片：如公司 LOGO图、产品图、公司实拍照 ; 

项目视频：如公司拍摄的视频介绍，或者视频网站的链

接，有利于投资人深刻理解项目 ; 



5、目标用户或客户群体定位：  

务必说明清楚你的客户定位为什么人群，这些人群具备

什么典型特征; 

6、目标用户或客户群体目前困扰或需求定位：  

说明清楚市场需求具体是什么，其市场容量及前景如

何，目前已有的供需关系如何，存在哪些不足等。建议可补

充政府对该行业的相关支持政策 ; 

7、满足目标用户或客户需求的产品或服务模式说明：  

说明你的产品和服务具体怎么满足上文描述的需求，改

进了哪些不足。建议介绍该行业所在的产业链条上的分工情

况，以及你处于该链条上的哪个环节 ; 

8、项目赢利模式说明：  

详细介绍你跟谁收费，收多少，怎么收，有什么前提条

件?如果你的盈利模式已经在发生，需说明收入和现金流的

大概情况。如果只是计划，尚未发生，说明你要产生收入需

实现哪些前提条件 ? 

9、市场主要同行或竞争对手概述：  

列出你的直接竞争对手并做简述，并说明你与他们的差

异化或你的竞争优势。务必在这里说明清楚，和他们相比，

你的市场空间在哪里 ?你为什么认为你能吸引客户来用你的

产品或服务，而不是去用他们的 ? 

10、项目主要核心竞争力说明：  

需列出一二三，描述具体的优势，不要讲空话和大话。



说明或解释清楚你这个行业的门槛不高，既然你能做，那其

他人也能做，你怎么看待这个问题，或者你准备如何应对 ?

这将是所有投资人最关心的问题。此外，建议列举与你同处

该细分行业内的同类公司 (比如你的竞争对手 )的成功融资

案例，有利于增强投资人信心 ;另外，建议创业者在此追加

一句“各位投资人在报价前，可先单独与本人电话沟通协商，

然后再到大家投上报价，谢谢 !”; 

11、创业团队： 

(1)关于创始团队的股权结构：由于大多数众筹平台主

要服务于天使阶段的创业项目，所以一般要求创始人本人的

占股不低于50%。 

(2)项目启动至今，各位股东实际投入的现金金额，而

不是指注册资本，所以不计实物和知识产权等投入。  

(3)关于团队成员的介绍：需至少介绍团队成员的出生

年月、性别、毕业院校、工作经历、工作成就、个人优势、

过往的创业经历和心得、为什么会从事目前这个行业的创

业、目前各人的分工情况等。另外，请务必说明核心团队成

员已合作多久，通过什么渠道认识的，目前正在或未来需要

在哪些方面加强磨合，并举例说明 ? 

丰富创业团队的介绍，有利于加深投资人对你的了解，

增强投资信心。  

12、历史执行情况：  

(1)应说明目前公司取得的成果或达到的目标，如产品



研发到什么阶段、客户数达到多少、实现了什么突破等。建

议说明目前有多少客户或用户，每月收入有多少，订单量有

多少?目前每月开支金额多少，主要是什么支出等 ? 

(2)详细介绍完成阶段目标的主要措施、方法、手段。  

(3)补充“阶段收入”和“阶段开支”的明细情况，如

销售了多少产品，客户是谁 ?办公地每月租金多少，场地面

积多大，付款方式怎样 ?目前有多少员工，各岗位的工资是

多少，公司平均工资是多少 ?如果现在不发工资，应列上人

员工资为0，并说明你预计何时开始发工资 ? 

13、未来计划： 

(1)建议至少描述2个阶段，第一阶段建议从现在开始，

到你产品的正式发布时间或开店营业时间 ;第二个阶段是从

产品发布或开店营业开始，到公司实现盈亏平衡。建议预测

时间在未来一年到一年半左右即可 ; 

(2)需列出具体数据指标，比如粗略预计多长时间达到

多少客户或用户，需多久或要什么条件才能达到盈亏平衡 ?

如果无法预测，请说明理由。建议列出正在跟进、或计划跟

进的大客户名单或订单。  

(3)建议说明你目前最需要的支持或资源是什么，方便

有些投资人可以对接合作。  

(4)对于收入的预测不能过于乐观，需说明预测依据，

并与同类公司的业务情况做对比，说明该预测数据的合理

性。开支明细也应详细描述，比如租房面积，每月租金，付



款方式是怎样? 

14、融资金额、出让股份和付款方式：  

仔细考虑您的融资金额和付款方式。一般融资金额不超

过团队未来一年到一年半左右的开支，而出让股份需由投资

人询价最终确定。  


